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j Eng Cabos se expande

‘e ganha sede ampliada

Empresa de Ribeirao Pires investe R$ 300 mil na reforma

Mariana Oliveira

pos crescer 100% nos

dltimos 12 meses, a

Eng Cabos, de Ribei-

rdo Pires, ganhou
sede prépria e pretende organi-
zar a logistica e o armazena-
mento de materiais. Com inves-
timentos de R$ 300 mil, a em-
presa mudou-se de uma sala de
escritério em Maud, onde ficava
aparte administrativa — os equi-
pamentos eram guardados nas
casas dos socios-proprietarios —,
para um imével de 750 m2, com
escritério e dois galpoes de 350
m2 cada. Apesar de ter adquiri-
do o local ha um ano, a mudan-
¢a foi realizada no més passado
e areforma sé deve terminar em
junho.

A Eng Cabos é uma prestado-
rade servicos na drea de instala-
¢do e manutencdo de cabos de
energia de baixa, média e alta
tensdo. A empresa foi fundada
ha trés anos por quatro funcio-
narios da Pirelli Energia, que
entraram para o mercado quan-
do a multinacional reduziu a
atuacdo com prestacdo de servi-
¢os e decidiu focar as atividades
paravenda de cabos. “Apesar de
a Pirelli ter fechado a parte de
instalacdo, quem compra o pro-
duto quer a garantia de que serd
instalado corretamente. Por
isso, abrimos a empresa e fecha-
mos parceria com a Pirelli”, diz
o administrador e sdcio-pro-
prietario, Alexandre Pereira
Barboza.

O administrador trabalhou
por 15 anos na Pirelli e se juntou
com outros trés funciondrios
que atuavam na multinacional
na area de montagem: Antonio
Carlos Leme, Nélio Magalhdes e
Irineu de Assumpcdo, todos
com mais de 25 anos de expe-
riéncia em instalacio de cabos e
homologados para atuar com
alta tensdo. “Comecamos a
comprar maquindrios e equipa-
mentos em leilGes, e entdo a Pi-
relli comecou a nos contratar
para diversos servigos”, conta.

Segundo Barboza, a mudan-
¢a para a nova sede possibilitara
maior organizacdo administrati-
va e mais estrutura de trabalho.
“Nao é facil encontrar trabalha-

Robo de

Adriana Mompean

m Exportaces movidas a robds.
Esse € o segredo do sucesso da
DM Robética, de Diadema, em-
presa do segmento de automati-
zacdo do processo de injecdo de
plastico. Os robos produzidos
devem triplicar as exportacoes
em 2005 para paises da Améri-
cado Sul, o que eleva a perspec-
tivade bom desempenho da DM
até dezembro — expectativa de
crescimento de 10% no fatura-
mento deste ano. Em 2004, are-
ceita ultrapassou R$ 5 milhoes.

A empresa produziu 50 robos
em 2004 e exportou quatro uni-
dades para a Argentina. Neste
ano, a previsao é destinar de 10
a 15 equipamentos para o metr-
cado externo com negdcios que
poderéo ser concretizados com
clientes da Venezuela, Colom-
bia, Equador e Uruguai. Em
2005, a producao chegard a 55
equipamentos.

Novos contatos no Brasil e ex-
terior foram realizados apds a
participacdo da empresa na
Brasilplast 2005 — Feira Interna-
cional da Industria Plastica,
principal evento do segmento
realizado no inicio do més em
Sao Paulo. “Osresultados da fei-
ra foram muito positivos. Esti-
mamos vender cerca de dez
equipamentos até o final do
més”, afirma o diretor José Luiz

Divulgacao

Barboza: ‘Quem compra o produto quer a garantia de que sera instalado corretamente'

dores especializados em cabos
de alta tensao e, portanto, va-
mos treinar os empregados ago-
ra que temos espago”, completa.

Atualmente, a Eng Cabos
atende — devido a parceria com
a Pirelli Energia — clientes em
todo o Brasil, na Argentina e Ve-
nezuela. De acordo com Barbo-
za, a empresa tem um unico
concorrente no Grande ABC —a
SV Instalacoes, de Sdo Bernar-
do. “Existem poucas empresas
no Brasil especializadas em ins-
talacdo de cabos de energia de
alta tensdo. Mesmo na América
do Sul, os profisisonais sio es-

cassos.”

Em instalacoes de alta ten-
sdo, a Eng Cabos presta servicos
exclusivamente para a Pirelli.
Entre as empresas em que a
prestadora de servicos realiza
montagens estdo companhias
de grande porte, como Eletro-
paulo, General Motors, Voto-
rantim, Petrobras e outros. Ape-
sar da dependéncia da Pirelli
para impulsionar negdcios, Bar-
boza nfo considera o vinculo
negativo. “E importante ter par-
ceria com uma empresa lider de
mercado, como a Pirelli. Porém,
queremos crescer por nds mes-

mos, nao ficar sempre na de-
pendéncia”, diz.

A Eng Cabos tem atualmente
14 empregados diretos — todos
registrados. H4 trés anos, a
quantidade de funcionérios era
trés vezes menor. Segundo Bar-
boza, o crecimento de empresa
foi de 80% no ano passado em
relacdo a 2003 e a perspectiva é
fechar 2005 com o mesmo cres-
cimento. “O nosso ramo est4 li-
gado ao desenvolvimento eco-
nomico. Quanto mais as empre-
sas crescem, mais ampliam as
instalacOes e investem em ener-
gia”, finaliza. o

Reciclagem de
aluminio cresce
e Novelis ainda
é destaque

Mariana Oliveira

m A reciclagem de latas de alu-
minio no Brasil cresceu 6,7 pon-
tos percentuais no ano passado
em relacdo a 2003 e atingiu o
reaproveitamento de 95,7% das
9,3 bilhoes de latas consumidas
em 2004, tornando o pafs cam-
pedo mundial da modalidade
pela quarta vez. Uma empresa
com fabrica no Grande ABC, a
Novelis (antiga Alcan), de San-
to André, foi responsavel por
68% — 6,1 bilhdes — das latas re-
cicladas em todo pais.

Os dados foram divulgados
ontem pela Abal (Associacdo
Brasileira do Aluminio) e pela
Abralatas (Associacdo Brasilei-
ra dos Fabricantes de Lata de
Alta Reciclabilidade). A entida-
de afirmou que 2004 foi o ano
que mais se reciclou latas desde
o inicio da pesquisa, em 1990,
quando o indice de reciclagem
foi de 45,8%.

A Novelis produz folhas de
aluminio em Santo André e tem
a fabricacdo de latas em Pinda-
monhangaba (SP), local onde
também realiza a reciclagem. A
empresa recuperou 82 mil tone-
ladas de latas de aluminio no
ano passado — mesma quantia
do que em 2003. Em todo o
pais, foram recicladas 121,3 mil
toneladas do produto.

Segundo o diretor de Recicla-
gem da Novelis, Paulo Lara, com
o reaproveitamento das latas, a
empresa reduziu em 2004 95%
da energia elétrica que seria
consumida na producéo do alu-
minio. Além disso, a Novelis eco-
nomizou 410 toneladas de bau-
xita (minério de onde se extrai o
aluminio), que custariam em
torno de US$ 400 milhdes (mais
de R$ 1 bilhdo). “Para fabrica-
¢ao de uma tonelada de alumi-
nio, sdo necessarias cinco tone-
ladas de bauxita, portanto eco-
nomizamos a utilizacdo do mi-
nério. Isso ndo quer dizer que
sobrou dinheiro para a empresa,
porque o custo com a compra
das latas e o processo de recicla-
gem ¢ alto e chega ao que teria-
mos economizado”, afirma.

Apesar de a reciclagem nao
ser financeiramente lucrativa
para a Novelis, Lara avalia
que, com a atuacio, a empresa
mantém uma boa imagem pe-
rante os clientes e a sociedade,
além de colaborar com a gera-
cdo de renda e preservagdo
ambiental. O

Diadema domina a Ameérica do Sul

DM Robdtica prevé triplicar as exportacées de equ:pamentos de injecéo de plastico até o final do ano

Celso Luiz

Funcionario trabalha na linha da DM Robética, Unica fabricante de robés do Hemisfério Sul para automagéo de injecao de plastico

Galvao Gomes.

Unica fabricante de robos
para injecéo plastica no Hemis-
fério Sul, a DM Robdtica vem de
uma consistente trajetéria de
crescimento nos ultimos anos.
De acordo com Gomes, em
2003 e 2004, a empresa regis-
trou 50% de crescimento tanto
no faturamento como na produ-
¢80 na comparacao com 0s anos
anteriores.

Para ndo comprometer as es-
timativas projetadas para 2005,
Gomesressalta que é preciso va-
lorizar o ddlar perante o real e
ainda baixar as taxas de juros.
“Clientes necessitam de finan-
ciamento para comprar equipa-
mentos. Altas taxas de juros ini-
bem investimentos”, diz.

O délar fraco também pode
comprometer a nacionalizacdo
dos componentes dos robds da

empresa, que é de 95%. “A van-
tagem de ter componentes na-
cionais € o custo de manutengio
mais baixo, prazo de entrega
menor, além da possibilidade
de desenvolver o produto de
acordo com as necessidades do
cliente. Entretanto, a valoriza-
cdo do real perante o ddlar tor-
na os componentes nacionais
mais caros. Se a moeda ameri-
cana continuar caindo, nds po-

deremos optar pela importagio
de itens”, afirma o diretor. Para
Gomes, a cotagdo ideal para o
dodlar seria de R$ 3.

ADM Robdtica, filial da em-
presa italiana Dal Maschio, se
instalou em Diadema em 2000
com investimento de R$ 1 mi-
lhdo. Atualmente, a empresa
conta com 15 funciondrios,
tem cartela de 60 clientes no
Brasil. O




